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Wraz z dynamicznie ewoluującym rynkiem IT powstają nowe wyzwania i perspektywy.

Szukamy kandydatów do pracy na stanowiska:
Przedstawiciel Handlowy IT 
Miejsce pracy: Kraków

Zadania:
· udział w tworzeniu i rozwoju nowego brandu

· sprzedaż oprogramowania i sprzętu teleinformatycznego, IT

· poszukiwanie i pozyskiwanie klientów biznesowych

· przygotowanie ofert i prowadzenie negocjacji handlowych

· utrzymywanie relacji z klientami po podpisaniu umów

· budowanie bazy klientów, raportowanie i monitorowanie sprzedaży
Wymagania:

· doświadczenie w sprzedaży i obsłudze klientów branży telekomunikacyjnej i/lub informatycznej

· znajomość języka niemieckiego lub angielskiego 
· znajomość podstaw technicznych branży IT 
· samodzielność i odporność na stres
· nastawienie na rozwój i osiąganie wyznaczonych celów
· efektywna organizacja czasu pracy
· prawo jazdy kat. B oraz doświadczenie w prowadzeniu pojazdu 
· dyspozycyjność
Oferujemy:
· ciekawą, samodzielną pracę w branży nowoczesnych technologii 
· system szkoleń i rozwoju zawodowego 
· atrakcyjne wynagrodzenie uzależnione od wyników sprzedaży 

· zatrudnienie na podstawie umowy o pracę 

· niezbędne narzędzia do wykonywania pracy (samochód, telefon, komputer)
Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie CV ze zdjęciem na adres:

netsystems@ntss.pl
Prosimy o dopisanie następującej klauzuli: "Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb procesu rekrutacji zgodnie z ustawą z dnia 27.08.1997r. Dz. U. z 2002 r., Nr 101, poz. 923 ze zm."
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